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ou fermer votre congrès, votre réunion, votre séminaire annuel ou même vos déjeuners ou dîners 
conférences. 

Les personnes œuvrant dans le commerce de détail, dans les entreprises de produits tangibles et 
intangibles, dans les associations et regroupements auront, entre autre, des astuces pratiques pour mieux 
performer. De même, les dirigeants, gestionnaires, directeurs des ventes et tous les participants 
découvriront des outils essentiels pour devenir plus solides au travail et dans leur vie personnelle. Bref, 
une conférence indispensable qui changera votre façon de voir votre mission, votre profession et 
même votre équipe de vente! 

 

Notre conférence «choc» et 
nos formations uniques pour 

l’immobilier 

« Êtes-vous votre pire client? » 
  
Conférence- choc « keynote » motivante pour votre congrès, colloque, ou à 
votre bureau (52 minutes).    

 Les secrets du SUCCÈS vous seront dévoilés. 

 Avoir un esprit de gagnant et devenir son meilleur client! 
 Votre réalité? Vos buts, vos rêves et vos attentes ? 
 Où, quand, comment… et surtout : pourquoi pas Moi ?  
 Valeur réelle de votre rétribution. 
 Fierté d’être un Courtier = Succès au Québec ! 

 
De la théorie à la réalité, votre rétribution vous la méritez! 

Une méthode infaillible pour atteindre votre succès à vous. 

Vous en serez fiers! 

Développez une attitude gagnante en découvrant la fierté d'être en vente! 
Idéal pour votre congrès, votre réunion ou votre séminaire. Obtenez et maitrisez 
des  attitudes pour obtenir du succès et la fierté nécessaire pour réussir en vente, en 
affaires et en immobilier! 
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« Planifier son IMMO-SUCCÈS » 
Formation pour votre congrès, colloque, ou à votre bureau. Une (1) journée 
complète (minimum 5h avec pause) productive avec exercices pratiques: 
 

Organisation, efficacité et rentabilité  
Comment atteindre ses rêves et avoir des buts réalisables en restant équilibré. 
Connaitre votre seuil de rentabilité et les actions concrètes pour largement le 
dépasser. 
Comment établir des objectifs réalistes. Comment bâtir un plan d'action efficace en 
déterminant: 

1.       Vos buts, une vision, une mission 
2.       Votre budget d’affaires 
3.       Votre plan d’affaires Immo-Succès 

 
Objectif: À l'issue de ce séminaire, le participant doit être en mesure d'identifier et déterminer 
ses buts et objectifs personnels d’affaires. Appuyer par les ratios et les normes standards de 
l’industrie, le participant sera capable de déterminer et de mesurer sa progression et ses 
résultats. Les participants apprendront l'importance de combiner et d'intégrer l’attitude positive et 
l'utilisation des Outils clés pour obtenir plus de succès en le planifiant et en l’intégrant dans leurs 
pratiques quotidiennes. 
Tous les outils pour mieux travailler et performer! 

 

 

« Parlons prix  $$ » 

Formation pour votre congrès, colloque, ou à votre bureau. Une (1) journée 
complète (minimum 5h avec pause) productive avec exercices pratiques: 

Connaissez les arguments bétons pour inscrire et vendre au prix réaliste et 
convaincre en même temps de payer pour vos services. 

1.      Comment s’affirmer devant nos vendeurs. 
2.      Comment inscrire au bon prix pour vendre. 
3.     Comment obtenir les réductions de prix sans peine. 
4.     Savoir défendre « Votre rétribution » et la maintenir jusqu’au bout! 

  
Objectif: À l'issue de ce séminaire, le participant doit être en mesure d'aider son client à 
identifier le bon prix de mise en marché ou de vente, tout en faisant reconnaître l'importance de 
ses services. Les participants apprendront l'importance de combiner et d'intégrer l’attitude 
positive et l'utilisation des Techniques clés pour obtenir plus de succès dans leur pratique 
quotidienne de vente. 
 
Avoir les arguments bétons pour convaincre, inscrire et vendre! 
Les règles non-écrites, les trucs du métier, la vraie recette du succès et les actions 
importantes pour réussir! 
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